
ВЫБОР ВАРИАНТА ОПЛАТЫ 
 ЭКОНОМ  ОПТИМУМ ПРЕМИУМ   VIP 

I модуль 

1. Игра. 
2. Тестирование на лидерские и 

предпринимательские качества. 
Знакомство с программой. 
Инновационные идеи – новый взгляд 
на обычные вещи. От идеи к бизнес-
возможности. 

3. Выбор успешной идеи для бизнеса и 
проверка ее. 

4. Сегментация рынка. Ниша. Конкуренты. 
Обзор сервисов.  

5. Дизайн-мышление. Моделирование и 
прототипирование. MVP. 

6. Экспертность. Личный бренд.  
7. Лидерские качества. Лидерский 

тренинг.  
8. УЦП –Уникальное Ценностное 

Предложение. Оффер.  
9. Клиентоориентированность. Путь 

клиента. Точки касания. Психология 
покупателя.  

10. Выбор бизнес-модели.  
11. СТАЖИРОВКА 
12. Экономика бизнеса.  

      

II модуль 

13. Упаковка и продвижение бизнес 
идей.  

14. Магниты.  
15. Воронка продаж. 
16. Денежное мышление. 
17. Копирайтинг.  
18. Умение вести переговоры. 

Коммуникативный тренинг.  
19. СММ. Обзор нужных сервисов для 

продвижения бизнеса в сети.  
20. Как начать. Самозанятый. ИП. ООО. 

Особенности. Налогооблажение.  
21. Команда. Сотрудники. Мотивация. 
22. СТАЖИРОВКА.  
23. Подготовка к защите проекта. 

Структура презентации.  
24. ЗАЩИТА ПРОЕКТА. Успешно 

защитившимся – помощь в открытии 
своего дела. 

      

III модуль 

25. Продажи. Сопротивления. 
26. Делегирование и аутсорс. 
27. Особенности публичных 

выступлений. Элеватор спич (Elevator 
pitch). 

28. Вебинары. 
29. Продающие кейсы – личные истории. 
30. Реклама. PR. Соцсети. 
31. Таргетинг. 
32. СТАЖИРОВКА. 
33. Социальное предпринимательство. 
34. Краудфандинг. Платформы для 

краудфандинга. 
35. Как найти инвестора и продать ему 

свою идею. 
36. Гранты. Обзор и рекомендации. 

      



 Поддержка куратора –     

 Проверка домашних заданий с обратной 
связью 

–     

 Чат, в котором куратор отвечает на все 
вопросы каждый день 

–     

 Чат для общения –     

 Работа с Наставником –     

 Помощь в открытии ООО, ИП или 
самозанятости 

–     

 Консультационная помощь в течение 2-х 
месяцев при открытии своего дела при 
прохождении полного курса 

–     

 Помощь в трудоустройстве при 
успешной сдаче проекта при 
прохождении полного курса 

–     

 Чек лист: 99 законов денег 
 Чек лист: 99 законов власти 
 20 секретов е-мэйл рассылки 
 Чек лист: Сервисы для рассылок 
 Чек лист: Сервисы для дизайна 
 Чек лист: Сервисы для аналитики 

–     

 Возможность прохождения стажировок 
у предпринимателей 

–   у нескольких 

 Чек лист: Сервисы для автопостинга 
 Чек лист: Сервисы для вебинаров 
 Чек лист: Сервисы для продвижения 

– – 
  

 Помощь в разработке бизнес-модели 
для вашего бизнес-проекта 

– – 
  

 5 разборов вашего бизнес-проекта – –   

Дополнительные  занятия: 
 Краудфандинг. Платформы для 

краудфандинга.  
 Особенности разработки презентаций. 
 Особенности публичных выступлений. 

Элеватор спич (Elevator pitch).  
 Секреты ораторского мастерства. 
 Вебинары. 
 Соцсети от А до Я. 
 Продающие кейсы – личные истории. 
 Сервисы рассылок. 
 Автопостинг. 

– –   

 Помощь в подаче документов на Грант – –   

 Бесплатный доступ к библиотеке 
бизнес-книг 

– –   

 Тренинг по нейропсихологии 
денежного мышления 

– –   

Стоимость модуля: 28 800 34 500 45 800 

Стоимость полного курса: 86 400 103 400 137 400 

ТОЛЬКО В ИЮНЕ скидка -37% 

ОПЛАТИТЬ ОБУЧЕНИЕ (модуль)  18 000 21 600 36 000 

ОПЛАТИТЬ ОБУЧЕНИЕ (полный курс) 
!выгодно (- 10 000 руб.)! 

44 400 54 800 90 000 

Оплати до 15 мая со скидкой 45% 
ОПЛАТИТЬ ОБУЧЕНИЕ (модуль)  15 840 18 975 25 200 

ОПЛАТИТЬ ОБУЧЕНИЕ (полный курс) 
!выгодно (- 10 000 руб.)! 

37 520 48 400 65 600 
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